ENTREPRENEURSKAP

'n Skaarste van rolmodelle

'Die vroeé opsporing van probleme is 'n kernaspek van sukses.

Soek na lets unieks.
Wellington Chadehumbe

INTERNASIONALE EKONOMIEE wat deur
entreprencurskap en innovering gekenrmerk
word — mens dink gewoaonlik aan Amerika en
Israel - is ook geneig om lewendige waagka-
pitaalbadrywe te hé. Waagkapitaal is 'n baie
klein deel van die algernens plaaslike private-
ekwiteitmark, hoswel 5A in hierdie opsig wei-
nig van die meeste ander lande verskil,

Op ‘n onlangse konferensie vir private
ekwiteit in Geneve oor belegaingsin
die "voorposmarkte” (did wat min-
der ontwikkeld as 54 is) is genoem
dat min private-skwiteitmaats-
kappye bereid is am in transaksies
van minder as 51 miljard te belg,

Jo' Schwenke, besturende direk-

teur van Business Fartrers wat die
konferensie bygewoan het, reken in
SAis daar net drie of vier maats-
kappye soos syne wal bereid Is
om in transaksies van minder
as R50 miljoen te belé

Aarvangsfinansiering is
skaars. Waar daar wel geld is,
is dit min en is die fokus eng
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op tegnologie en innovering.

Triumph Venture Capital het net vier
beleggings, maar dit is 'n opwindende teg-
nologie-ontwikkeling waarmee 54 aan die
internasionale voorhoede is.

Business Partners finansier weer kiginen
middelslag-ondernemings (KMO’s) so0s fran-
chizes, elendomstransaksies en leefstylon-
dernemings. Dié ondernermings is dalk
klein, maar die invioed op werkskepping is
wyd. Die 664 transaksies wat hy verlede jaar
gesluit het, maak 72% van alle aangetekende
private-gkwiteit/waagkapitaaltransaksies in
SA uit. Die gemiddelde grootte van sy tran-
saksies is Rl miljoen.

Hoewel albel waagkapitaliste is, is dig
ondermemings op heel uiteeniopende
markte met wisselende ternas ingestel,
Schwenkes beskou SA as 'n hoogs entrepre-
neuriese land en Business Partners se model
berus daarcp om entrepreneurs te help
o in die sakewéreld te slaag deur nig net
kapitaal nie, maar ook sakevaardigheld en
bestuurskundigheid te verskaf.

Wellington Chadehumbe, uitvoerende
hoof van Triumph, beskou 5A nie as beson-
der ondernamend of innoverend nie,

Triumph se fokus is nie op leefstylonder-
nemings nie, rmaar op aanvangsonderne-
mings met die potensiaal om die volgende
Micrasoft of Virgin te word wat derduisende
werkgeleenthede in 58 en corsee sou kon
skep.

“Min van die grootste maatskappye in
Amerika is ouer as 20 jaar Dit wys dat mens
van ‘n lag basis af kan begin en baie groat

kan word, Dis waarom waagkapitaal
in Amerika 'n gewilde bateklas is,
afsonderlik van genoteerde ekwi-
teir” sé Chadehumbe,

“ir my beteken entrepre-
neurskap nie om dit wat ander
doen, na te aap of n franchise

te hadryf nie. Ons soek na iets
unieks in die tegnelogiebedryf
mat die potensiaal vir sterk gros,
want ditis wat ekonomigse
groei valhoubaar aandryf
en werkgeleenthede skep!”

Mentars kan dieplek van rol-
modelle inneam,
Ja" Schwenkea

Een rede waarom 54 ‘nogebrek aan wars
entreprensurs en innoveerders het, is die
skaarste aan rolmodetle, Entreprensurskan
gedy waar mense reageer op ander wat
gepresteer het — mense soos Bill Gates,
Richard Branson en ons eie Mark Shuttle-
worth.

Wat Business Partners betref, glo hy men-
tors kan die plek van roimodelle inneem. Vir
Triumph heteken dit ‘n langtermyn-prajek
am ralmodelle te kweek en dit verklaar sy
geduld om netin 'n paar andernemings te
helé, maar 'n groot bydras tot hul sukses te
lewer,

“Ons wil nog kapitaal insamel, maar op
die comblik spits ons ons daarop (oe om ons
huidige geleentheds tot werklike waarde
uit te bou, Die kandidata is almal aanvangs-
ondernemings in die tegnologieveld en ons
voeg waarde toe deur ons bydras tot die
sake- en kommersialiseringstrategie van die
tegnologiemaatskappye en ons help hulle
ook am internasionaal uit te brei,’ s& Chade-
humbe.

Die geheim van entrepreneurskap is om
op tendense in die ekonomie te kan reageer,
en SA se ekonomie is tans besig om oor
1e skakel van verbruikersgedrewe groei na
infrastruktuurgedrawe groai.

schwenke sé hierdie tendens blyk dui-
delik in die aansoeke om finansiering wat hy
ontvang: "Ons ervaar toenemende belang-
stedling deur ons.ransaksievlos] in sake-
idees wat op subkontraktering berus, en '
effensa afname in idees wat op die verbruiks-
mark gerig is. Dis die aard van kieinsake
— daar word byna gelyktydig op ekonomiess
verandering gereageer en sulke onderne-
mings is dikwels tendensvooriopers”

Hy meen die model hou ook die poten-
sigal in om tot groot sake te ontwikkel, Hy
verwys na MacDorald's en Starbucks as twee
hoogs suksesvalle Amerikaanse waaghkapi-
taalondernemnings as toonbeelde van die
Business Partners-model

Die model behels dat klignte stelsels toe-
pas waardeur daardie aspekte wat 'n onder-
neming kan laat vasval, deeglik gemonitor
word, soos kontantvioel, debiteurs, batebe-
STUUF, bruto wins en uitgawes.,

“Die vioed opsporing van probleme is 'n
kernaspek van sukses en ons bied bystand
miet die regstalling van enige probleem?” 8



